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A SIKER KULCSA!

20 éves ingatlanszakmai tapasztalattal alkottuk meg azt

a franchise modellt, amelynek f6 célja, hogy halézatunkban
minden ratermett és vallalkoz6 kedvl szakember megtalalja a
helyét, és sikerre vigye uzletét. Segitségunkkel ambicidit
karrierre és anyagi biztonsagra valthatja, fliggetlen attdl,
hogy milyen nagyban gondolkozik. Nyisson irodat velunk!

AJTOT NYITUNK A JOVORE!

IMMO1 MINI IRODA - bator kezdoknek,...
...akik nem szeretnek kockaztatni, és minimalis befektetéssel szeretnék kiprébalni magukat az in-
gatlanszakmaban, illetve ambicidikhoz még nem taldltak meg azt a partnert, aki folyamatosan segit.

IMMO1 PREMIUM IRODA - megfontolt befektetéknek,...

...akik tékebefektetésikhoz keresik a szakértd partnert, hogy segitsen eligazodni az ingatlanpiac
tertletén.

IMMOI1 ELIT IRODA - magabiztos tUzletembereknek,...
...akik nem érik be kevesebbel, és nem allnak meg, amig el nem érik a csicsot, am céljaik eléréséhez
nem talaltdk még meg a megfelel6 partnert.

facebook.com/immolingatlan




d MIERT ERDEMES CSATLAKOZNI?

STABILITAS
Biztos labakon all6 Uzleti modelliink révén egy olyan kész rendszerbe
Iéphet be, amelyben rengeteg mindennapos problématél mentesul.

ONALLOSAG
Onallé munkavégzés altal sajat maga oszthatja be az idejét és 4llithat-

ja 6ssze teendéit, igy a profit, amit termel, végre csakis Ont gazdagitja!

TAMOGATAS
Segitlink az Ugyfélkor kialakitasaban, tamogatjuk a munkaeré-tob-

.

orzasban és az elinduldsban.

MIERT MI VAGYUNK A MEGFELELO PARTNER?

Elindulas
Mert hatalmas tapasztalattal rendelkezink az egyik legnehezebb dologban:

egy vallalkozas beinditasaban.

Konkurencia
Mert médszereinkkel a versenytarsak eldtt jarunk, ugyanakkor
hisziink az egytttmUkodésben.

Ugyfélkor
Mert médszereinkkel gyorsan a terulet meghatarozé
ingatlanszakemberévé valhat.

Képzések
Mert folyamatos modulképzéseinkkel minden tudast
a rendelkezésére bocsatunk.

Munkaeré
Mert kidolgozott technolégiankkal segitink megtalalni

a megfelelé munkaer6t.

Lokacio
Mert térképiink segitségével megtalalhatja az Onnek
legmegfelel6bb irodateruleteket!

Jovedelemgarancia
Mert programunkkal barki, aki informaciéval rendelkezik, részesedhet az ingatlanpiac pénzaramabdl.



'I. ELINDULAS, ESETLEGES NEHEZSEGEK

Az elindulas minden vallalkozasnal kockazattal jar, am statisztikak bizonyitjak, hogy a franchise rendsze-
rekben mikodd vallalkozasok mintegy 85%-a nyereségessé valik, és hosszu tavon mikddoképes. A jol
mkodé franchise megkdnnyiti és felgyorsitja a piaci beilleszkedést, kdzelebb hozza az uzleti sikereket,
megoldasokat ad a kritikus pillanatokban, ,mogénk all”, tamogat, és nem hagy egyediil a nehézségek

soran.

llyen franchise rendszer az Immo1 is. Az alapitdk kdzel 20 éves tapasztalata garancia arra, hogy part-
nereinknek ne maradjanak megvalaszolatlan kérdéseik, és ne érjen senkit sem meglepetésként egy adott

probléma.

PENZUGYI TAMOGATAS

Az indulashoz nyujtott anyagi kedvezménnyel
On kénnyebben kezdhet bele sajat Gzletének

épitésébe.

MIBEN FORDULHAT HOZZANK BIZALOMMAL?

«  Uzleti tervezés, piackutatas, pénziigyi, jogi és lzletviteli tanacsok
+ Toborzas tamogatasa, segitése

+ Szervezett Uzemeltetési beszélgetés, tamogatas

« Kérésre Uzemeltetési beszélgetés, tamogatas

* Az Uzletmenet figyelemmel kisérése

« Partneri konferenciak, szakmai napok

«  Kozo6s rendezvények, 6szinte, barati beszélgetés egy kavé mellett



2. KONKURENCIA ES VERSENYTARSAK

Kutatok megfigyelték, hogy azokon a piacokon, ahol legalabb 3 versenytars van jelen, ott az egyes val-
lalkozas nagyobb arbevételre tesz szert, mintha egyedul lenne. Természetesen igy van ez az ingatlanpiacon

is. Ahol van verseny, ott ingatlanforgalom is van.

Aversenytars inspiral, innovaciéra serkent, eredményeket teremt, lehet téle tanulni, egyutt lehet vele mikad-
ni, tehat természetes velejardja az érett, m(ikddd piacnak.

KETFELE VERSENYTARSI FORMA:

BELSO VERSENYTARS
Nagyobb ingatlankozvetitok alkalmazta stratégia, amely szerint egy adott terUleten nagy szamban vannak
hozza kothetd ingatlanirodak. Ez a helyzet feszultséget teremthet, sokszor nehezen kezelhetd, a verseny
ellen van. Az Immo1-nél ez nem fordulhat el6, hiszen a piac méretéhez és a partneri és Uzletk6tdi megél-

hetéshez szabjuk az irodak szamat.

KULSO VERSENYTARS
Ebben az esetben kilonbdzd elképzelésl cégek, akar kilonbdzé tgyfélkdrt megszolitva versenyeznek vagy
muakodnek egyutt az ugyfelek ,kegyeiért”. Az Immo1-nél ugyan nagyon sok modszerben és megoldasban

a versenytarsaink eldtt jarunk, mégis hiszink abban, hogy az ellen8rzott keretek alapjan meglévé egyutt-

muakodés mindkét félnek jot tesz.




3. UGYFELKOR

Ugyfélkort épiteni mindig izgalmas dolog, hiszen
a vallalkozas jovéje mulik rajta. Az épitkezés
végeredmeénye a gyorsasagon és a mindségen mu- *
lik. Mindamellett, hogy azonnal tud csatlakozni az

Immo1 mar meglévé ugyféladatbazishoz, természe-

tesen kidolgozott technolégiank van arra is, hogyan

tud On gyorsan és hatékonyan a kornyezetében a legis-

mertebb ingatlanossa valni.

REPUTACIO

Legfontosabb az Ugyfelek bizalma, és a bizalom alapja a pozitiv megitélés. Ezt kiépiteni csak alapos, tervezett
munkaval lehet. Kidolgozott mdodszereink alkalmasak arra, hogy a jé hirnév megb6rzése mellett a lehetd
legtdbben és a leggyorsabban megismerjék az On vallalkozasat.

TUDAS
Az Ugyfélszerzés és az lUgyfélmegtartas alapja

a felkészlltség és a megfeleld tudas.

A felkészult Gzletk6té mindig tudja, hogyan poétol-
ja, frissitse az Ugyfélallomanyt, milyen mdédon
kapjon ajanlasokat, és hogyan valjon a kdrnyezete
népszer( és ajanlott tagjava. Ennek érdekében
az Immo1 Modulképzési programija jol felépitett
és mikods Ugyfélszerzési és Ugyfélmegtartasi

blokkokkal rendelkezik.




4, MODULKEPZESEK

Tévedés, hogy az ingatlankozvetités egy konnyl szakma, és nem igényel akkora szakmai hattértudast. Itt is
csak akkor lehet valaki sikeres, ha megfelel6 informaciokkal rendelkezik. Napjainkra a szakmaban oriasi

ismeretanyag halmozodott fel, amelyet birtokolva hitvallasunknak tekintjuk ezen tudas atadasat.

OKTATASI RENDSZER

Immo1 know-how egyik legértékesebb eleme az oktatasi rendszer.
Az Immo1 Képz6 Kdzpont gondoskodik arrdl, hogy a kollégak
megfeleld és gyakorlati tudassal rendelkezzenek.

A tudas nalunk azt jelenti, hogy olyan

ismereteket oktatunk, amelyek azonnal

pénzre valthatok.

"

IMMO1 KEPZESEK

OKJ-s Ingatlankozvetitd és értékbecsld

Profi Uzletkot6 leszek! (kotelezd felkészitd képzés)

Ide minden ingatlant! (megbizasszerzés, PR)

Csak engem akarjanak és senki mast! (kapcsolattartas, ajanlas)

A millidrdosok napja is 24 6rabdl all! (idégazdalkodas)
Hideghivas

Zarni kell, kilénben kirepul a madarka! (zaras)

Tervezz és aludj nyugodtan! (tervezés)

Biztositsd be a bevételed, légy naprakész jogi ismeretekbdl!
Duplazd meg a bevételed, Iégy naprakész a kapcsolattartasban és arazasban!
Elvezni akarom a munkam hasznét!

A Prémium szerzddés

A csapat kiemelked6 tagja akarok lenni!

Ertsen meg az ligyfelem (kommunikaciés tréning)



5. MUNKAERO

Honnan lesz emberem? Hogyan toltom fel a csapatot? Milyen a leendé munkaerd mindsége? Miért jonne
éppen hozzam? Ezek a kérdések mindig foglalkoztatjak a vezetdket, néha pedig félelemmel toltik el 6ket,

de nem megoldhatatlan a dilemma.

Az ingatlanszakmaban kizarélag az Uzletkotd hozzaallasa, felkészultsége és elhivatottsaga termeli meg
a profitot, ezért fontos a j6 munkaerd megtalalasa, megtartasa és poétlasa, valamint a létszamfejlesztés,

amely alapvetd feladata egy vallalkozas vezet6jének.

TOBORZAS
Az Immo1 toborzasi technolégia megfeleld alkalmazasaval csokkenthetd a fluktuacio, és jelentésen n6

a megérkezések szama. Titkunk, hogy kimondottan az ingatlanszakmara kifejlesztett médszerekkel és tel-
jes kord tanacsadassal rendelkezink a leend6 kollégak megtalalasatdl, a kivalasztason keresztul, egészen

a megérkeztetésig és integracioig.

TOVABBKEPZES

AvezetOi képzéseken kuldon blokk foglalkozik a toborzastechnikaval és az ezzel kapcsolatos kommunikaciéval.

Minden Immo1-es iroda tulajdonosa és vezet6je megkapja ezt a tudast az elsd vezetdi beszélgetések és kép-

zések soran.




6. LOKACIO

Az elsd személyes konzultacio alkalmaval bemutatjuk jelenlegiirodaink elhelyezkedését, és 6rommel segitink

kivalasztani az Onnek irodanyitas szempontjabdl alkalmas, szabad tertileteket.

Mindegy, milyen messze van az On célteriilete a budapesti kdzpontunktdl, ugyanolyan hozzaallassal kezeljik

az On (zleti vallalkozasat is, mint a foldrajzilag kdzelebb eséket.

A megalapozott dontést szeretnénk el&segiteni azzal, hogy minden terulethez konkrét uzleti szamokat
alakitottunk ki a tertlet ingatlanpiaci adatai alapjan. Ezeket a szamokat a csatlakozasi megbeszélések soran

személyesen mutatjuk be Onnek.
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7. JOVEDELEMGARANCIA

Mivel az Immo1 alapvetéen nem versenytarsakban gondolkodik, hanem egytttm(ikddd partnerekben, igy
elengedhetetlen volt egy program kidolgozasa, amely mindenkinek szél. Az IMMO1 GARANTALT JOVEDELEM
PROGRAMHOZ immaron tobb ezren csatlakoztak orszagszerte.

A program lényege, hogy barki, aki informaciéval rendelkezik, részesedhet az ingatlanpiac pénzaramabdl,
és akar rendszeres jovedelemre tehet szert. A programot ugy alakitottuk ki, hogy kit(iné és korrekt egyutt-
muakodési format nyujtson az ingatlanirodak szamara. Emellett tobb ezer hazmester, k6z6s képviseld, jogi
képviseld, kisboltos, fodrasz, kozmetikus és sok mas, értékes informacioval rendelkezd maganszemély és

gazdasagi vallalkozas is csatlakozott mar a programhoz. A részleteket itt talalja.

AJANLATAINK

b Mindenkinek ajanljuk
Ha egy eladoi vagy vevdi tippet ad nekiink, akkor a befolyé 6sszeg 10%-at fizetjik Onnek.

b Ingatlanos kollégaknak ajanljuk
Amennyiben vev6t hoz egy Immo1-es megbizasra, egyedi ajanlatot adunk a jutalék megosztasara.




MIERT AZ IMMOT1?

MERT MI ODAFIGYELUNK PARTNEREINKRE!

Kozel 20 év ingatlantapasztalattal rendelkeziink, igy bizton allithatjuk, hogy a piac minden rezdulését érezzik. Part-
nereinkkel nem csak j6, de szinte barati viszonyt apolunk, igy mindig tudjuk miben lehetlink a segitségukre.

Ingatlanértékesitéként kezdtik a szakmat, majd irodatulajdonosként folytattuk, igy a munkafolyamatok mellett min-
den szinten ismerjuk a felmerulé problémakat, nehézségeket. Sajat tapasztalataink és tudasunk alapjan olyan is-

meretanyagot allitottunk 6ssze, amelyet Onnek is készek vagyunk atadni, ha csatlakozik csapatunkhoz.

KOVACS TIBOR LIZAK OTTO

alapité tulajdonos alapité tulajdonos

IMMO1 HALOZATFEJLESZTO KFT.

1051 Budapest, Erzsébet tér 2.
facebook.com/immolingatlan A siker tanulhato



